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Sirme si Cabluri, in
topul producatorilor
europeni
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Compania s-a dezvoltat in timpul
crizei economice, prin investitii
constante

Sirme si Cabluri este in prezent unul  110.000 de metri patrati si este situata la
din cei mai renumiti producatori din Eu-  Harsova, in apropierea Portului Constanta.
ropa de cabluri de tractiune, sarme trefi- “Cele mai importante momente au fost,

late si produse din otel. Fabrica masoara  bineinteles, transformarea in cea mai
mare fabrica in domeniu din Ro-
mania si una dintre cele mai mari
din Europa. Sarme si Cabluri, fabri-
ca care nu prea a vandut in Euro-
pa, privind in urma cu sase ani, a
reusit, in perioada de criza sa fie
recunoscuta si importanta in Euro-
pa si vinde produse care se consi-
dera produse complexe, cu o cali-
tate ridicata”, ne-a declarat Doron
Zilberberg, administratorul Sirme
si Cabluri.

Clientii, in centrul
atentiei

Conducerea companiei spu-
ne ca, desi ultimii ani au fost unii
dificili din punct de vedere eco-
nomic, Sirme si Cabluri continua
investitiile in tehnologiile folosite si
doreste sa isi dezvolte exporturile.
“Produsele oferite sunt sarma din
otel, cabluri din otel si alte produ-

Doron Zilberberg
administratorul Sirme si Cabluri SA
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se din otel, marea parte utlizandu-se pen-
tru constructii, nave, gaz si petrol, minerit,
macarale, lifturi si alte aplicatii. Sarmele si
cablurile din otel sunt cele mai vandute
produse fabricate de Sarme si Cabluri. in
ciuda crizei, inca exista cerere pentru pro-
dusele nostre. Viziunea si strategia noas-
tra este sa continuam sa crestem, sa con-
tinuam sa fim lider pe piata interna si sa
intram sa vindem mai mult in Europa, cat
si in afara ei”, explica Doron Zilberberg.
Administratorul companiei explica
faptul ca in centrul preocuparilor Sirme si
Cabluri sunt, mereu, clientii. “Ce ar trebui
sa stie clientii despre noi si stiu deja, este
ca la noi fiecare client primeste atentie
speciala cu toate ca suntem fabrica mare,
noi reusim sa acordam fiecarui client
atentia maxima. Ideologia noastra este ca
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fara clienti nu eram aici si, bineinteles, ii
consideram pe ei cei mai importanti pen-
tru noi. Din 2009, aproape toti clientii care
au inceput sa lucreze cu noi inca sunt cu
noi, in industria otelului este o reusita foar-
te mare si de fiecare data cand reusim sa
gasim clienti noi, care raman cu noi, acest
lucru ne implineste”, spune administrato-
rul Sirme si Cabluri.

Evolutia sectorului

Anul trecut, mai multe fabrici mari,
competitoare directe cu Sirme si Cabluri,
si-au inchis portile in Romania, ne-a ex-
plicat conducerea companiei. “Situatia in
piata otelului nu este buna, nu numai in
Romania, dar si in Europa. Situatia a dus
la inchiderea a patru fabrici importante
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si cu traditie din domeniul nostru si foar-
te multi oameni au ramas fara locuri de
munca. Acesti oameni au lucrat in aceste
fabrici 20, 30 de ani si nu cunosc altceva.
[Pacat ca aceasta este situatia si pacat ca

SIRME 91 CABLURI S.A.
HARSOVA

48 Revolutiel, 205400 - Hirgova Romdénia
Tel.: +40-241-870-596, Fax: +40-241-870-322
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nu este ajutor de la statul roman, care pro-
babil nu intelege ca nu este bine pentru
tara sa nu existe industrie, ca Romania a
fost in dezvoltare si totul s-a oprit si foar-
te multe afaceri au fost afectate. Nu stiu
toate motivele, de ce s-au inchis fabrici
si bineinteles nu ma bucur, ca inainte de
criza toti am avut de lucru, dar privesc la
fabrica noastra, vad cum a crescut si pot fi
multumit pentru ce am reusit sa realizam
in aceasta perioada grea si ce este mai
important este ca am reusit sa hu conce-
diem, ci, dimpotriva, am reusit sa cream
noi locuri de munca”, ne-a explicat Doron
Zilberberg, administratorul Sirme si Ca-
bluri.

Problemele pe piata au inceput in
2009, odata cu criza economicd, moment
in care industria de profil a cunoscut o sca-
dere dramatica. "Anul 2009 a fost un an
foarte greu pentru toata industria si pentru
noi, cu stocuri foarte mari si scaderi dras-
tice de preturi, lucru care a afectat foarte
mult. Am inteles ca daca pana acum am
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vandut aproape toate produsele in piata
interngd, care, bineinteles a fost foarte afec-
tata, trebuie neaparat sa iesim afara, sa
exportam produse, sa vindem produse de
buna calitate cu preturi atractive, cateo-
data fara profit, pentru a accesa piete noi
unde nu suntem cunoscuti. Lucrul acesta
nu a fost usor, pentru ca pana atunci fa-
bricile din Romania nu au avut nume bun
in Europa. Foarte multe tari nu au vrut sa
cumpere (trebuie inteles ca un cablu din
otel este un produs cu responsabilitate
foarte mare, va puteti imagina ce se poa-
te intampla daca un cablu se rupe la lift
sau macara) si din acesta cauza am in-
vestit in primul rand in calitate cu oameni
profesionisti din Germania si Israel care
ne-au invatat si au instruit personalul din
productie”, povesteste Doron Zilberberg.
Asadar, angajatii companiei au inceput
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cursuride specializare, care saridice calita-
tea productiei. “Acest lucru nu a fost usor,
dar privesc cu mandrie in urma si vreau sa
spun la fiecare muncitor ca totul este me-
ritul lor si ca ii apreciez. Drumul este inca
lung si eu stiu ca este greu sa ajungem in
varf, dar si sa ne mentinem acolo este si
mai greu, si din acesta cauzad, continuam
cu forta pentru ca ai nostrii clienti sa pri-
measca tot ce este mai bun tot timpul”, ex-
plica administratorul Sirme si Cabluri.

Investitii in utilaje

in ultimii patru ani, compania a in-
vestit costant in utilaje si linii noi de
productie. ,Daca nu faceam acele inves-
titii ma indoiesc ca puteam sa evoluam si
sa ajungem unde suntem astazi. Investiile
in acest domeniu nu se termina niciodata.

.

Fh) m#
m" il fuffl




PRODUCATORI | Sirme si Cabluri, in topul producatorilor europeni

S

-

S\

aM

\
\

K\

in permanent trebuie s& implementam
produsele cerute de piata, este suficient
ca din momentul in care dintr-un pachet
de produse nu poti oferi unul dintre ele,
clientul o sa prefere sa cumpere de la un
alt furnizor, care-i poate oferi tot pachetul.
Din acesta cauzq, investitiile trebuie bine
gandite bazandu-ne pe cerintele pietei.
Avem in derulare un proiect care poate
schimba foarte mult produsul pe care il
fabricam azi, sa fie un produs cu o calitate
mult mai buna si niste masini care ne pot
da rezistenta mai mare la sarme, produse
pe care nu foarte multe fabrici din Europa
le pot fabrica”, declara Doron Zilberberg,
administratorul Sirme si Cabluri.

Conducerea companiei spune ca
planurile de viitor includ investitiile din
fonduri proprii in tehnologie, utilaje, li-
nii si produse noi, dar si forta de munca.
“Anul trecut, cifra de afaceri a crescut in
jur de 10%, dar in industria aceasta ci-
fra de afaceri este derutanta. Scaderi-
le sau cresterile in pretul materiei prime
influenteaza foarte mult cifra de afaceri.
Eu ma bazez, in special, pe cantitate de
productie si vanzare de produse speciale,
la care profitul este mai mare, de exemplu:
sunt produse pe care noi nu le mai pro-
ducem deoarece a scazut profitul foarte
mult si nu facem asta doar pentru a rula
bani. Noi preferam sa ne concentram pe
profitabilitate si de aceea si anul acesta
este importanta cifra de afaceri, dar mai
importante vor fi cresterea numarului de
clienti, implementarea de produse noi si,
bineinteles, profitabilitate mai mare”, ne-a
declarat Doron Zilberberg, administratorul
Sirme si Cabluri.
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‘We put you in the best 'Iight.

From generation to transmission, from trading to sales...
delivering all the energy you need. ' breh
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